
Unsere Vision für die 
Zukunft
Connect Com ist ein führender 
Hersteller und Anbieter von 
Glasfaserinfrastruktur. Unsere 
Produkte und Dienstleistungen 
sind die Grundlage für den 
technologischen Fortschritt 
und die Digitalisierung. Mit 
insgesamt 180 Mitarbeitenden an 
drei Standorten in der Schweiz 
und Deutschland arbeiten wir 
tagtäglich an unserer Vision, die 
Zukunft zu verbinden.

Swiss Made

An unserem Hauptsitz in Rothenburg 
haben wir eine eigene Produktion. Ein 
Team von rund 20 Mitarbeitenden 
fertigt dort die feinen Glasfaserkabel 
und -Stecker sowie Gehäuse, Panels 
oder ganze Schränke. Unsere 
hauseigene Logistik sorgt für die 
sichere Auslieferung an unsere Kunden.

Wusstest du, dass in Glasfasernetzen 
sehr viel Handarbeit steckt?

Connect Com als Arbeitgeber
Bei uns in Rothenburg bewegst du dich in modernsten Räumlichkeiten mit 
grosszügigen Platzverhältnissen. Es versteht sich von selbst, dass du auch aus 
dem Home-Office arbeiten kannst. Du wirst dich wohlfühlen in unserem jungen 
und aufgestellten Team – Respekt und Ehrlichkeit sind nicht nur Floskeln aus 
unserem Leitbild, die Werte werden bei uns tagtäglich gelebt. 



 

 

 

  

Connecting the dots: Wir von Connect Com verbinden Glasfasern in der Schweiz und Eu-
ropa – seit 1993. Das bedeutet für uns: Wir hören unseren Kunden zu und wollen diese mit 
unseren innovativen und individuellen Lösungen begeistern.  Das macht uns erfolgreich und 
deshalb brauchen wir Verstärkung.  
 
Schlagwörter wie «Kommunikationsnetze», «Glasfasern» faszinieren dich? Unser Einfüh-
rungsprogramm mit internen Schulungen und die enge Begleitung durch unsere Spezialis-
ten öffnet dir neue Türen in unsere Branche.  
 
Wir suchen: 

Technische/r Verkaufsberater/in Innendienst 80-100 % 

Deine Aufgaben 

In dieser abwechslungsreichen Position kannst du dein Fachwissen und deine technischen 
Fähigkeiten voll einbringen. Du wirst telefonische Beratungen für unsere Kunden durch-
führen und ihnen bei ihren Anliegen zur Seite stehen. Als Experte in deinem Bereich wirst 
du zudem aktiv unsere Verkaufsberater im Aussendienst unterstützen. Du hilfst bei 
technischen Machbarkeitsabklärungen, Kalkulationen und der Erstellung von Angeboten 
für Kundenprojekte.  
Eine wichtige Aufgabe ist die Erfassung und Koordination von Kundenbestellungen sowie 
Verkaufsprojekten im ERP-System und die Zusammenarbeit mit verschiedenen internen 
Abteilungen. Du bist die Verbindung zwischen Kunden, Verkaufsteam im Aussendienst, 
Produktmanagement, Produktion und Logistik. Um sicherzustellen, dass alle Projekt-
schritte erfolgreich verlaufen, ist dein Fachwissen von unschätzbarem Wert. 
Selbstverständlich gehört auch die Durchführung allgemeiner administrativer Aufgaben 
zu deinem Tätigkeitsbereich. Neben dem abwechslungsreichen Tagesgeschäft hast du 
die Möglichkeit, aktiv an der Gewinnung und Umsetzung von Pilotprojekten mitzuwirken. 
Dein technisches Know-how und deine Ideen sind gefragt, um neue Produkte und Dienst-
leistungen zu entwickeln und erfolgreiche Pilotprojekte umzusetzen. 

Dein Profil 

Du hast eine technische Grundausbildung abgeschlossen, dich bereits kaufmännisch wei-
tergebildet. Du bist interessiert an der Technik. Wir suchen eine kommunikative, teamfä-
hige und selbständige Person, die stets kundenorientiert arbeitet und ein hohes Verant-
wortungsbewusstsein besitzt. Wenn du eine Begeisterung für Kommunikationsnetzte 
hast, dann haben wir den perfekten Job für dich! 

 



 

 

Unser Angebot 

Willkommen in einem dynamischen, innovativen und fortschrittlichen Betrieb! Deine Tä-
tigkeit ist spannend, das Team jung, die Arbeitsmittel modern. Dass die Anstellungsbedin-
gungen zeitgemäss sind, versteht sich von selbst. 
 
Du hast Lust, in unserem Team in Rothenburg zu wirken? Sabine Saucy freut sich auf deine 
Bewerbungsunterlagen und das Datum deines möglichen Starts.  
Melde dich unter personal@ccm.ch oder 041 854 00 11. 
 
Wir freuen uns, dich kennenzulernen! 

mailto:personal@ccm.ch
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